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APA YANG PALING ANDA INGINKAN?

Tiga Belas Langkah Menuju Kekayaan yang dijelaskan dalam buku ini menawarkan yang
dapat diandalkan yang pernah disajikan untuk kepentingan pria atau wanita yang sedang
mencari tujuan pasti dalam hidup.

Sebelum memulai buku, Anda akan mendapat untung besar jika Anda menyadari fakta
bahwa buku itu tidak ditulis untuk menghibur. Anda tidak dapat mencerna isinya dengan
baik dalam seminggu atau sebulan.

Setelah membaca buku itu secara menyeluruh, Dr. Miller Reese Hutchison, Insinyur
Konsultan yang dikenal secara nasional dan rekan lama Thomas A. Edison, berkata— “Ini
bukan novel. Ini adalah buku teks tentang pencapaian individu yang datang langsung dari
pengalaman ratusan pria paling sukses di Amerika.

Harus dipelajari, dicerna, dan direnungkan. Tidak lebih dari satu bab harus dibaca dalam
satu malam. Pembaca harus menggarisbawahi kalimat yang paling membuatnya
terkesan. Kemudian, dia harus kembali ke baris yang ditandai ini dan membacanya lagi.
Seorang siswa sejati tidak akan hanya membaca buku ini, dia akan menyerap isinya dan
menjadikannya miliknya. Buku ini harus diadopsi oleh semua sekolah menengah dan tidak
ada anak laki-laki atau perempuan yang diizinkan lulus tanpa lulus ujian secara
memuaskan.

Filosofi Ini tidak akan menggantikan mata pelajaran yang diajarkan di sekolah, tetapi akan
memungkinkan seseorang untuk mengatur dan menerapkan pengetahuan yang diperoleh,
dan mengubahnya menjadi layanan yang bermanfaat dan kompensasi yang memadai
tanpa membuang waktu.

John R. Turner, Dekan College of The City of New York, setelah membaca buku itu,
berkata— “Contoh terbaik dari kebenaran filosofis ini adalah putra Anda sendiri, Blair,
yang kisah dramatisnya telah Anda uraikan dalam bab tentang Keinginan.”

Dr. Turner merujuk pada putra penulis, yang, lahir tanpa kapasitas pendengaran normal,
tidak hanya menghindari menjadi bisu tuli, tetapi juga mengubah kecacatannya menjadi
aset yang tak ternilai dengan menerapkan filosofi yang dijelaskan di sini. Setelah
membaca ceritanya (dimulai dari halaman 52), Anda akan menyadari bahwa Anda akan
segera memiliki filosofi yang dapat diubah menjadi kekayaan materi, atau berfungsi
dengan mudah untuk memberi Anda ketenangan pikiran, pemahaman, keharmonisan



spiritual, dan dalam beberapa kasus, seperti dalam kasus putra penulis, hal itu dapat
terjadi. membantu Anda menguasai penderitaan fisik.

Penulis menemukan, melalui analisis pribadi ratusan orang sukses, bahwa mereka semua
mengikuti kebiasaan bertukar pikiran, melalui apa yang biasa disebut konferensi. Ketika
mereka memiliki masalah yang harus dipecahkan, mereka duduk bersama dan berbicara
dengan bebas sampai mereka menemukan, dari kontribusi ide bersama, sebuah rencana
yang akan memenuhi tujuan mereka.

Anda, yang membaca buku ini, akan mendapatkan manfaat maksimal dengan
mempraktekkan prinsip Mastermind yang dijelaskan dalam buku ini. Ini dapat Anda
lakukan (seperti yang dilakukan orang lain dengan sukses) dengan membentuk klub
belajar, yang terdiri dari berapa pun jumlah orang yang ramah dan harmonis. Klub harus
mengadakan pertemuan secara berkala, sesering sekali setiap minggu. Prosedurnya
harus terdiri dari membaca satu bab buku pada setiap pertemuan, setelah itu isi bab harus
didiskusikan secara bebas oleh semua anggota.

Setiap anggota harus membuat catatan, menuliskan SEMUA IDENYA SENDIRI
terinspirasi oleh diskusi. Setiap anggota harus hati-hati membaca dan menganalisis setiap
bab beberapa hari sebelum pembacaan terbuka dan diskusi bersama di klub. Membaca di
klub harus dilakukan oleh seseorang yang membaca dengan baik dan mengerti
bagaimana menempatkan warna dan perasaan ke dalam garis.

Dengan mengikuti rencana ini setiap pembaca akan mendapatkan dari halaman-
halamannya, tidak hanya jumlah total pengetahuan terbaik yang disusun dari pengalaman
ratusan orang sukses, tetapi yang lebih penting sejauh ini, ia juga akan memanfaatkan
sumber pengetahuan baru dalam pikirannya sendiri. Sebagai pengetahuan yang tak
ternilai DARI SETIAP ORANG LAIN.

Jika Anda mengikuti rencana ini terus-menerus, Anda hampir pasti akan menemukan dan
menerapkan formula rahasia yang digunakan Andrew Carnegie untuk memperoleh
kekayaan besar, seperti yang disebutkan dalam pengantar penulis.



PENGHARGAAN KEPADA PENULIS
Dari Pemimpin Besar Amerika

Mahkamah Agung Amerika Serikat Washington DC
Tuan Hill yang terhormat,

Saya sekarang memiliki kesempatan untuk menyelesaikan membaca buku teks Hukum
Sukses Anda dan saya ingin mengungkapkan penghargaan saya atas pekerjaan luar
biasa yang telah Anda lakukan dalam mengatur filosofi ini.

Akan sangat membantu jika setiap politisi di negara ini akan mengasimilasi dan
menerapkan 17 prinsip yang menjadi dasar pelajaran Anda. Ini berisi beberapa materi
yang sangat bagus yang harus dipahami oleh setiap pemimpin di setiap jalan kehidupan.

Saya senang mendapat hak istimewa untuk memberi Anda sedikit bantuan dalam
organisasi kursus filosofi "akal sehat" yang luar biasa ini.

Hormat kami

(Mantan Presiden

dan mantan Ketua Mahkamah Agung Amerika Serikat)



KATA PENGANTAR PENULIS

DALAM SETIAP bab buku ini, disebutkan rahasia menghasilkan uang yang telah
menghasilkan kekayaan bagi lebih dari lima ratus orang sangat kaya yang telah saya
analisis dengan cermat selama bertahun-tahun.

Rahasia itu dibawa ke perhatian saya oleh Andrew Carnegie, lebih dari seperempat abad
yang lalu. Orang Skotlandia tua yang cerdik dan manis itu dengan ceroboh
melemparkannya ke dalam pikiranku, ketika aku masih kecil.

Kemudian dia duduk kembali di kursinya, dengan binar gembira di matanya, dan
mengamati dengan cermat untuk melihat apakah saya memiliki cukup otak untuk
memahami makna penuh dari apa yang dia katakan kepada saya.

Ketika dia melihat bahwa saya telah memahami gagasan itu, dia bertanya apakah saya
bersedia menghabiskan dua puluh tahun atau lebih, mempersiapkan diri untuk
membawanya ke dunia, kepada pria dan wanita yang, tanpa rahasia, mungkin menjalani
hidup sebagai kegagalan. Saya berkata saya akan melakukannya, dan dengan kerja
sama Mr. Carnegie, saya telah menepati janji saya.

Buku ini berisi rahasianya, setelah diuji secara praktis oleh ribuan orang, di hampir setiap
lapisan masyarakat. Adalah gagasan Mr. Carnegie bahwa formula ajaib, yang
memberinya kekayaan luar biasa, harus ditempatkan dalam jangkauan orang-orang yang
tidak punya waktu untuk menyelidiki bagaimana manusia menghasilkan uang, dan itu
adalah harapannya bahwa saya dapat menguji dan mendemonstrasikan kesehatan
formula melalui pengalaman pria dan wanita dalam setiap panggilan.

Dia percaya bahwa formula harus diajarkan di semua sekolah umum dan perguruan
tinggi, dan menyatakan pendapat bahwa jika diajarkan dengan benar, itu akan merevolusi
seluruh sistem pendidikan sehingga waktu yang dihabiskan di sekolah dapat dikurangi
menjadi kurang dari setengahnya.

Pengalamannya dengan Charles M. Schwab, dan pemuda lain dari tipe Mr. Schwab,
meyakinkan Mr. Carnegie bahwa banyak dari apa yang diajarkan di sekolah tidak ada
nilainya sama sekali dalam kaitannya dengan bisnis mencari nafkah atau mengumpulkan
kekayaan. Dia telah sampai pada keputusan ini, karena dia telah menjalankan bisnisnya
satu demi satu, pemuda banyak dari mereka hanya berpendidikan sedikit, dan dengan
melatih mereka menggunakan formula ini, mengembangkan kepemimpinan yang langka
di dalam diri mereka. Apalagi pembinaannya membuat keberuntungan bagi setiap orang
dari mereka yang mengikuti instruksinya.



Dalam bab tentang Faith, Anda akan membaca kisah yang mencengangkan tentang
organisasi raksasa Perusahaan Baja Amerika Serikat, karena dikandung dan
dilaksanakan oleh salah satu pemuda yang melaluinya Mr. Carnegie membuktikan bahwa
formulanya akan bekerja untuk semua orang yang siap untuk itu. Penerapan satu-satunya
rahasia ini, oleh pemuda itu —Charles M. Schwab—membuatnya kaya raya baik dalam
hal uang maupun PELUANG. Secara kasar, penerapan formula khusus ini bernilai enam
ratus juta dolar.

Fakta-fakta ini—dan fakta-fakta yang diketahui oleh hampir semua orang yang mengenal
Mr. Carnegie—memberi Anda gambaran yang adil tentang apa yang dapat dibawa oleh
membaca buku ini, asalkan Anda KAMU INGIN TAHU APA ITU.

Bahkan sebelum menjalani dua puluh tahun pengujian praktis, rahasia itu diteruskan ke
lebih dari seratus ribu pria dan wanita yang telah menggunakannya untuk keuntungan
pribadi mereka, seperti yang direncanakan Mr. Carnegie.

Beberapa telah membuat keberuntungan dengan itu.

Yang lain telah berhasil menggunakannya dalam menciptakan keharmonisan di rumah
mereka. Seorang pendeta menggunakannya dengan sangat efektif sehingga
menghasilkan pendapatan lebih dari $75.000,00 (Rp. 1.1 M) per tahun.

Arthur Nash, seorang penjahit Cincinnati,menggunakan bisnisnya yang hampir bangkrut
sebagai "kelinci percobaan" untuk menguji formulanya. Bisnis menjadi hidup dan
menghasilkan banyak uang bagi pemiliknya. Itu masih berkembang,

meskipun Pak Nash telah pergi. Eksperimen itu begitu unik sehingga surat kabar dan
majalah memberikan publisitas pujian senilai lebih dari satu juta dolar.

Rahasia itu diteruskan ke Stuart Austin Wier, dari Dallas, Texas. Dia siap untuk
itu—sangat siap sehingga dia melepaskan profesinya dan belajar hukum. Apakah dia
berhasil? Kisah itu juga diceritakan.

Saya memberikan rahasia itu kepada Jennings Randolph, pada hari dia lulus dari
Perguruan Tinggi, dan dia telah menggunakannya dengan sangat sukses sehingga dia
sekarang menjalani masa jabatan ketiganya sebagai Anggota Kongres, dengan peluang
bagus untuk terus menggunakannya sampai membawanya ke Gedung Putih.

Saat menjabat sebagai Manajer Periklanan di La-Salle Extension University, ketika itu
tidak lebih dari sebuah nama, saya mendapat kehormatan untuk melihat JG Chapline,
Presiden Universitas, menggunakan formula dengan sangat efektif sehingga dia
menjadikan LaSalle salah satu sekolah ekstensi terbaik di negara ini.



Rahasia yang saya rujuk telah disebutkan tidak kurang dari seratus kali, di seluruh buku
ini. Itu belum disebutkan secara langsung, karena tampaknya bekerja lebih berhasil ketika
hanya terbuka dan dibiarkan terlihat, di mana MEREKA YANG SIAP, dan MENCARI ITU,
mungkin mengambilnya. ltulah sebabnya Mr. Carnegie melemparkannya ke saya dengan
sangat pelan, tanpa memberi saya nama spesifiknya.

Jika Anda SIAP menggunakannya, Anda akan mengenali rahasia ini setidaknya sekali
dalam setiap bab. Saya berharap saya mungkin merasa terhormat untuk memberitahu
Anda bagaimana Anda akan tahu jika Anda siap, tetapi itu akan membuat Anda
kehilangan banyak manfaat yang akan Anda terima ketika Anda membuat penemuan
dengan cara Anda sendiri.

Sementara buku ini sedang ditulis, putra saya sendiri, yang saat itu sedang
menyelesaikan tahun terakhir kuliahnya, mengambil manuskrip bab dua, membacanya,
dan menemukan rahasianya sendiri. Dia menggunakan informasi itu dengan sangat efekitif
sehingga dia langsung menduduki posisi yang bertanggung jawab dengan gaji awal yang
lebih besar daripada rata-rata yang pernah diperoleh orang. Kisahnya telah dijelaskan
secara singkat di bab dua.

Ketika Anda membacanya, mungkin Anda akan mengabaikan perasaan apa pun yang
mungkin Anda miliki, di awal buku, bahwa itu terlalu banyak menjanjikan.

Dan juga, jika Anda pernah putus asa, jika Anda mengalami kesulitan untuk mengatasi
yang merenggut jiwa dari diri Anda, jika Anda telah mencoba dan gagal, jika Anda pernah
menjadi cacat karena penyakit atau penderitaan fisik, kisah putra saya ini penemuan dan
penggunaan rumus Carnegie mungkin terbukti menjadi oasis di Gurun Harapan yang
Hilang, yang selama ini Anda cari.

Rahasia ini banyak digunakan oleh Presiden Woodrow Wilson, selama Perang Dunia.

Itu diteruskan ke setiap prajurit yang bertempur dalam perang, dibungkus dengan hati-
hati dalam pelatihan yang diterima sebelum pergi ke garis depan. Presiden Wilson
mengatakan kepada saya bahwa itu adalah faktor kuat dalam mengumpulkan dana yang
dibutuhkan untuk perang.

Lebih dari dua puluh tahun yang lalu, Hon. Manuel L. Quezon (saat itu Komisaris Tetap
Kepulauan Filipina), terinspirasi oleh rahasia untuk mendapatkan kebebasan bagi
rakyatnya. Dia telah memperoleh kebebasan untuk Filipina, dan merupakan Presiden
pertama negara bebas itu.
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Suatu hal yang aneh tentang rahasia ini adalah bahwa mereka yang pernah
memperolehnya dan menggunakannya, mendapati diri mereka benar-benar tersapu
kesuksesan, dengan sedikit usaha, dan mereka tidak pernah lagi menyerah pada
kegagalan! Jika Anda meragukan ini, pelajari nama-nama mereka yang telah
menggunakannya, di mana pun mereka disebutkan, periksa catatan mereka sendiri, dan
yakinlah tidak ada yang namanya mendapatkan SESUATU TANPA APA-APA!

Rahasia yang saya maksud tidak dapat diperoleh tanpa harga, meskipun harganya jauh
lebih rendah dari nilainya. Itu tidak dapat diperoleh dengan harga berapapun oleh mereka
yang tidak dengan sengaja mencarinya. ltu tidak bisa diberikan, itu tidak dapat dibeli
dengan uang, karena itu datang dalam dua bagian. Satu bagian sudah dimiliki oleh
mereka yang siap untuk itu.

Rahasianya berfungsi sama baiknya, semua yang siap untuk itu. Pendidikan tidak ada
hubungannya dengan itu. Jauh sebelum saya lahir, rahasia itu telah ditemukan oleh
Thomas A. Edison, dan dia menggunakannya dengan sangat cerdas sehingga dia
menjadi penemu terkemuka di dunia, meskipun dia hanya memiliki tiga bulan sekolah.

Rahasia itu diteruskan ke rekan bisnis Tn. Edison. Dia menggunakannya dengan sangat
efektif sehingga, meskipun saat itu dia hanya menghasilkan $ 12.000 (Rp.183 juta)
setahun, dia mengumpulkan banyak uang, dan pensiun dari bisnis aktif saat masih muda.
Anda akan menemukan kisahnya di awal bab pertama. Itu harus meyakinkan Anda bahwa
kekayaan tidak berada di luar jangkauan Anda, bahwa Anda masih bisa menjadi apa yang
Anda inginkan, bahwa uang, ketenaran, pengakuan, dan kebahagiaan dapat dimiliki oleh
semua orang yang siap dan bertekad untuk memiliki berkat-berkat ini.

Bagaimana saya mengetahui hal-hal ini? Anda harus memiliki jawabannya sebelum
menyelesaikan buku ini. Anda mungkin menemukannya di bab pertama, atau di halaman
terakhir.

Sementara saya melakukan tugas penelitian selama dua puluh tahun, yang saya lakukan
atas permintaan Mr. Carnegie, saya menganalisis ratusan orang terkenal, banyak
diantaranya mengakui bahwa mereka telah mengumpulkan kekayaan besar mereka
melalui bantuan rahasia Carnegie; di antara orang-orang ini adalah: -

HENRY FORD WILLIAM WRIGLEY JR. JOHN WANAMAKER JAMES J. HILL
GEORGE S. PARKER EM STATLER

HENRY L. DOHERTY
11



CYRUS HK CURTIS GEORGE
EASTMAN THEODORE ROOSEVELT JOHN W. DAVIS
ELBERT HUBBARD WILBUR WRIGHT WILLIAM
JENNINGS BRYAN

DR. STARR JORDAN

J. ODGEN ARMOR

CHARLES M. SCHWAB
HARRIS F. WILLIAMS

DR. FRANK GUNSAULUS
DANIEL WILLARD

KING GILLETTE

RALPH A. WEEKS

JUDGE DANIEL T. WRIGHT
JOHN D. ROCKEFELLER
THOMAS A. EDISON

FRANK A. VANDERLIP FW
WOOLWORTH COL.

ROBERT A. DOLLAR
EDWARD A. FILENE

EDWIN C. BARNES

ARTHUR BRISBANE
WOODROW WILSON

WM. HOWARD TAFT
LUTHER BURBANK



EDWARD W.BOK

FRANK A. MUNSEY

ELBERT H. GARY

DR. ALEXANDER GRAHAM BELL
JOHN H. PATTERSON JULIUS
ROSENWALD

STUART AUSTIN WIER

DR. FRANK CRANE

GEORGE M. ALEXANDER
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Nama-nama ini hanya mewakili sebagian kecil dari ratusan orang Amerika terkenal yang
prestasinya, secara finansial dan lainnya, membuktikan bahwa mereka yang memahami
dan menerapkan rahasia Carnegie, mencapai posisi tinggi dalam kehidupan.

Saya tidak pernah mengenal siapa pun yang terinspirasi untuk menggunakan rahasia itu,
yang tidak mencapai keberhasilan yang patut dicatat dalam pemanggilan pilihannya. Saya
tidak pernah mengenal seseorang untuk membedakan dirinya sendiri, atau
mengumpulkan kekayaan dari konsekuensi apa pun, tanpa memiliki rahasia. Dari dua
fakta ini saya menarik kesimpulan bahwa rahasia itu lebih penting, sebagai bagian dari
pengetahuan yang penting untuk penentuan nasib sendiri, daripada apa pun yang
diterima seseorang melalui apa yang dikenal sebagai "pendidikan."

Apa itu PENDIDIKAN? Ini telah dijawab dengan detail lengkap.
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Sejauh menyangkut sekolah, banyak dari orang-orang ini memiliki sangat sedikit.

John Wanamaker pernah mengatakan kepada saya bahwa sedikit pendidikan sekolah
apa yang dia miliki, dia peroleh dengan cara yang sangat mirip dengan motif loco modern
mengambil air, dengan "menyodoknya saat berjalan." Henry Ford tidak pernah mencapai
sekolah menengah, apalagi perguruan tinggi. Saya tidak berusaha mengecilkan nilai
sekolah, tetapi saya mencoba untuk mengungkapkan keyakinan saya yang
sungguh-sungguh bahwa mereka yang menguasai dan menerapkan rahasia akan
mencapai kedudukan tinggi, mengumpulkan kekayaan, dan menawar kehidupan dengan
cara mereka sendiri, bahkan jika sekolah mereka telah gagal.

Di suatu tempat, saat Anda membaca, rahasia yang saya rujuk akan melompat dari
halaman dan berdiri dengan berani di depan Anda, JIKA ANDA SIAP UNTUK ITU! Ketika
itu muncul, Anda akan mengenalinya. Apakah Anda menerima tanda di bab pertama atau
terakhir, berhentilah sejenak ketika itu muncul, dan turunkan gelas, karena kesempatan itu
akan menandai titik balik terpenting dalam hidup Anda.

Sekarang kita beralih ke Bab Satu, dan ke kisah teman tersayang saya, yang dengan
murah hati mengakui telah melihat tanda mistik, dan yang pencapaian bisnisnya
merupakan bukti yang cukup sehingga dia menolak gelas. Saat Anda membaca ceritanya,
dan yang lainnya, ingatlah bahwa mereka berurusan dengan masalah-masalah penting
dalam hidup, seperti yang dialami semua pria.

Masalah yang timbul dari usaha seseorang untuk mencari nafkah, untuk menemukan
harapan, keberanian, kepuasan dan ketenangan pikiran; untuk mengumpulkan kekayaan
dan untuk menikmati kebebasan tubuh dan jiwa.

Ingat juga, saat Anda membaca buku ini, bahwa buku ini membahas fakta dan bukan fiksi,
tujuannya adalah untuk menyampaikan yang SIAP dapat belajar, tidak hanya APA YANG
HARUS DILAKUKAN, TAPI JUGA BAGAIMANA MELAKUKANNYA! dan menerima, juga,
STIMULUS YANG DIPERLUKAN UNTUK MEMULAI.

Sebagai persiapan terakhir, sebelum Anda memulai bab pertama, bolehkah saya
menawarkan satu saran singkat yang dapat memberikan petunjuk bagaimana rahasia
Carnegie dapat dikenali? Ini dia—SEMUA PENCAPAIAN, SEMUA MENDAPATKAN
KEKAYAAN, AWALNYA MEMILIKI SEBUAH IDE! Jika Anda siap untuk rahasianya, Anda
sudah memilikinya setengah dari itu, oleh karena itu, Anda akan segera mengenali
setengah lainnya saat mencapai pikiran Anda.

PENULIS
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BAB 1 PENGANTAR

PRIA YANG "JALAN PIKIRANNYA”
UNTUK BERMITRA DENGAN THOMAS A.
EDISON

BENAR-BENAR, "pemikiran adalah sesuatu," dan hal-hal yang kuat pada saat itu, ketika
mereka dicampur dengan kepastian tujuan (definite of purpose), ketekunan
(persistence), dan KEINGINAN yang membara (burning desire) untuk
menerjemahkannya menjadi kekayaan,atau objek material lainnya.

Lebih dari tiga puluh tahun yang lalu, Edwin C. Barnes menemukan betapa benarnya
bahwa pria benar-benar BERPIKIR DAN TUMBUH KAYA. Penemuannya tidak terjadi
dalam sekali duduk. Itu datang sedikit demi sedikit, dimulai dengan keinginan yang
membara untuk menjadi rekan bisnis Edison yang hebat.

Salah satu karakteristik utama dari keinginan Barnes' adalah bahwa keinginan itu
adalah pasti. Dia ingin bekerja dengan Edison, bukan untuknya. Amati, dengan cermat,
deskripsi tentang bagaimana dia menerjemahkan KEINGINAN nya menjadi kenyataan,
dan Anda akan memiliki pemahaman yang lebih baik tentang tiga belas prinsip yang
mengarah pada kekayaan.

Ketika KEINGINAN ini, atau dorongan pikiran, pertama kali terlintas di benaknya, dia tidak
dalam posisi untuk menindaklanjutinya. Dua kesulitan menghalangi jalannya. Dia tidak
mengenal Mr. Edison, dan dia tidak punya cukup uang untuk membayar ongkos kereta
apinya ke Orange, New Jersey.

Kesulitan-kesulitan ini cukup untuk mengecilkan hati sebagian besar pria untuk melakukan
segala upaya untuk mewujudkan keinginan tersebut.

Tapi keinginannya bukanlah keinginan biasa! Dia begitu bertekad untuk menemukan cara
untuk mewujudkan keinginannya sehingga dia akhirnya memutuskan untuk bepergian
dengan "bagasi buta", daripada dikalahkan. (Bagi yang belum tahu, ini berarti dia pergi ke
East Orange dengan kereta barang).
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Dia mempresentasikan dirinya di Mr. Edison's mengumumkan bahwa dia datang untuk
berbisnis dengan penemunya. Berbicara tentang pertemuan pertama antara Barnes dan
Edison, bertahun-tahun kemudian, Mr. Edison berkata, “Dia berdiri di depan saya, tampak
seperti gelandangan biasa, tetapi ada sesuatu dalam ekspresinya. Wajah yang
menyampaikan kesan bahwa dia bertekad untuk mendapatkannya apa yang dia kejar.
Saya telah belajar, dari pengalaman bertahun-tahun dengan laki-laki, bahwa ketika
seorang pria benar-benar MENGINGINKAN sesuatu begitu dalam sehingga dia
bersedia mempertaruhkan seluruh masa depannya pada satu putaran roda untuk
mendapatkannya, dia pasti akan menang. Saya memberinya kesempatan yang dia
minta, karena saya melihat dia telah memutuskan untuk berdiri sampai dia berhasil.

Peristiwa selanjutnya membuktikan bahwa tidak ada kesalahan yang dibuat.” Apa yang
dikatakan Barnes muda kepada Tuan Edison pada kesempatan itu jauh lebih penting
daripada yang dia pikirkan. Edison, sendiri, berkata begitu! Tidak mungkin penampilan
pemuda itu yang membuatnya mulai bekerja di kantor Edison, karena itu jelas
bertentangan dengannya. Apa yang dia PIKIRKAN itulah yang dihitung.

Jika makna pernyataan ini dapat disampaikan kepada setiap orang yang membacanya,
maka sisa buku ini tidak diperlukan lagi.

Barnes tidak mendapatkan kemitraannya dengan Edison pada wawancara pertamanya.
Dia memang mendapatkan kesempatan untuk bekerja di kantor Edison, dengan upah
yang sangat nominal, melakukan pekerjaan yang tidak penting bagi Edison, tetapi yang
paling penting bagi Barnes, karena itu memberinya kesempatan untuk memamerkan
"barang dagangannya" di tempat "mitra" yang diinginkannya bisa melihatnya.

Bulan berlalu. Rupanya tidak ada yang terjadi untuk mewujudkan tujuan yang didambakan
yang telah ditetapkan Barnes dalam pikirannya sebagai TUJUAN UTAMA YANG PASTI
(DEFINITE OF PURPOSE). Tapi sesuatu yang penting sedang terjadi di benak Barnes.
Dia terus-menerus mengintensifkan KEINGINANnya untuk menjadi rekan bisnis Edison.

Para psikolog telah dengan tepat mengatakan bahwa "ketika seseorang benar-benar siap
untuk suatu hal, hal itu akan terlihat".

Barnes sudah siap untuk menjalin hubungan bisnis dengan Edison, apalagi dia
BERTEKAD UNTUK TETAP SIAP SAMPAI DIA MENDAPATKAN APA YANG DIA CARI.

Dia tidak berkata pada dirinya sendiri, “Ah, apa gunanya? Kurasa aku akan berubah
pikiran dan mencoba pekerjaan salesman.” Tapi, dia berkata, "Saya datang ke sini untuk
berbisnis dengan Edison, dan saya akan mencapai tujuan ini jika itu menghabiskan sisa
hidup saya." Dia bersungguh-sungguh! Betapa berbedanya cerita yang harus diceritakan.
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