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Pendahuluan 

Terimakasih telah membeli E-Book ini, silahkan pelajari dan praktekkan semua yang anda 
dapat dari E-Book ini, semoga bermanfaat. 
 
Saya tidak berhubungan langsung dengan Flippa Marketplace, bukan affiliasi atau 
karyawan atau apapun. Anda bisa menerapkan ilmu yang anda dapat disini ke marketplace 
lain. Saya pernah mencobanya dan hanya Flippa yang terbaik menurut pengalaman saya. 
 

Flippa yang saya sebut di buku ini adalah https://flippa.com/. Saya tidak akan menceritakan 
latar belakang Flippa dsb, karena yang jelas ini adalah marketplace dimana seseorang bisa 
menjual atau membeli website dan asset digital lainnya seperti domain, dan apk, dan tujuan 
kita ke Flippa adalah untuk make money, right? Bukan belajar sejarah�� Dan Flippa itu 
100% LEGAL, jadi tidak perlu khawatir akan berurusan dengan hukum apapun! 
 
Oke, mari kita mulai!
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I. FLIPPING SUCCESS

1.1 Apa saja yang bisa dijual di Flippa? 

Meskipun anda bisa menjual domain dan juga apk, namun pada E-book ini saya hanya akan 
membahas mengenai menjual website, karena inilah yang saya lakukan selama 10 tahun terakhir. 
 
Secara garis besar saya membaginya menjadi 2 jenis yaitu website baru dan website yang 
sudah mapan.  
 
- Website baru adalah website yang berumur kurang dari 3 bulan dan belum memiliki trafik dan atau 
pendapatan. 
 
- Website mapan adalah website yang berumur 3 bulan atau lebih, dan biasanya sudah memiliki 
trafik atau pendapatan. Tidak harus keduanya, website anda sudah memiliki trafik namun 
earning masih 0, itu sudah dihitung Established Website oleh Flippa. 

1.2 Apakah ada Biaya Yang diperlukan? 

Ini adalah bisnis, sekecil apapun bisnis pasti memerlukan modal. Untuk jualan website baru, yang 
anda perlukan adalah: 
 
     1. Domain, harga domain sekitar $9 - $10 tergantung dimana anda beli dan kupon 
yang anda gunakan. 
 
     2. Hosting, untuk hosting anda bebas memilih hosting apa saja sesuka anda. Hosting bukan 
termasuk modal berjalan seperti domain dan listing fee, meskipun begitu saya memasukkannya 
dalam biaya karena anda harus memiliki paling tidak sebuah hosting untuk membangun website. 
 
     3. Flippa Listing Fee, ini adalah biaya yang harus anda bayar untuk mendaftarkan website anda 
supaya masuk ke marketplace dan bisa di BID oleh user di Flippa. Biaya ini berbeda-beda, sering 
berganti-ganti sekehendak hati Flippa. Bahkan setahun bisa ganti harga beberapa kali. Beberapa 
bulan terakhir listing fee untuk website baru adalah $15 dan harga terbaru saat ini adalah $29. 
Mahal? Lumayan, tapi jika anda hitung setelah website laku, harga ini masuk akal. 
 
     4. Flippa Success Fee, sukses fee rata-rata 10%. Ini dipotong dari uang hasil penjualan 
website. Jadi bukan keluar dari kantong anda sebagai seller. Ketika buyer menang lelang dan 
melakukan pembayaran, maka uang yang anda terima telah dipotong 10% untuk sukses fee. 
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Contoh perhitungan: 
 
Modal yang diperlukan: Domain + Listing Fee = $9 + $29 = $38 
 
Berapa keuntungan yang diperoleh? 
 
Jika sebuah website terjual seharga $147, maka:  
 
Final Price – Success Fee – Modal awal = $147 - $14 - $38 = $95 
 
 
 
Gurih kan? �� Lakukan itu tiap hari, dan anda akan merasakan sendiri ��  
 
Lantas mengapa $147? Nanti akan saya jelaskan. 
 
 
 
Jika anda menjual Website mapan, perhitungannya sama seperti diatas untuk modal awalnya, 
namun pasti berbeda pada bagian keuntungan, karena established website akan terjual lebih 
mahal, bahkan saya pernah menjual senilai 10X monthly earning website tersebut. 
 
 
 
 

Pada waktu saya jual, website ini memiliki earning $450 per bulan. Karena sedang butuh biaya, 
saya coba jual di Flippa dan laku $4,500. 

1.3 Contoh Perhitungannya
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1.4 Mana Yang Lebih Menguntungkan? 

Saya tidak akan menyimpulkan hal ini, silakan anda pilih dan simpulkan sendiri, saya hanya akan 
memberikan ilustrasi seperti ini: 
 
Kasus 1 
 
Anda listing website baru tiap hari, keuntungan rata-rata $70 per-website, selama 30 hari. 
Jadi total 30 x $70 = $2,100 
 
Kasus 2 
 
Anda membangun website untuk di kembangkan dulu selama minimal 3 bulan. Dan jika pada 
bulan ke 3 website anda sudah memiliki penghasilan $450 seperti website saya diatas, maka 
pendapatan anda adalah $4,500 - $450 - $38 = $4,012. 
 
$4,012 dalam 3 bulan yang berarti $1,337 perbulan. Not Bad ��  

1.5 Apa Yang Terjadi Jika Tidak Terjual? 

Sepandai pandainya tupai melompat, sesekali pasti jatuh juga. Begitu pula bisnis ini. Pernahkah 
website saya tidak laku? Pernah. Trus gimana? Ya di re-listing.  
 
Jika website tidak laku sampai waktu lelang habis, anda bisa re-listing dengan hanya membayar 
separuh harga listing fee. Jika sekarang berarti anda membayar $14. 
 
Jika website tidak jadi laku karena pemenang lelang tidak melakukan pembayaran dan tidak 
melanjutkan transaksi, maka website anda berhak dilisting ulang secara gratis. Tenang saja, 
akun pembeli ini akan di Suspend secara otomatis. 
 
Apakah setelah di re-listing kemudian laku? Ya, biasanya begitu. Jika re-listing saran saya, 
gunakan waktu listing lebih panjang. Tips ini berhasil sampai 99% pada website-website saya 
yang harus re-listing. 1% nya saya biarkan tidak di re-listing untuk ke 3 kalinya. Lalu yang 
beberapa kali terjadi adalah, ada user mengirim chat dan memberikan tawaran untuk website 
yang tidak laku ini. Jadi, akhirnya laku juga. 
 




